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వినియోగదారు కేంద్రీకృత సరసమైన  ె క్సీ  ధరలు 

(Customer Centric Affordable Flexi Pricing)  

 

 

ట్రింగ్. ట్రింగ్. 

 

మోహన్: “నమసా్క రిం, నేను మోహన్.” 

కాల్ చేసిన వ్య క్త:ి “స్కర్, మీ పుస్కిాల ధరను కించిం తగ్ గించగలరా?” 

మోహన్: “ఏ పుస్కిిం బాబూ?” 

కాల్ చేసిన వ్య క్త:ి “‘అిండర్  స్కాం ింింింగ్ స్ట్స్కాం టజిక్ మేనేజ మింట్ ఇన్ ఎ సిింపుల్ మ్యయ నర్’ అనే పేరు  

    గల పుస్కిిం.” 

మోహన్: “దానిపై ఎింత ధర రాసి ఉింది?” 

కాల్ చేసిన వ్య క్త:ి “స్కర్, రూ. 500/-.” 

మోహన్: “మీరు ఎింత చల్లించగలరు?” 

కాల్ చేసిన వ్య క్త:ి “స్కర్, నేను 400 రూపాయలు చల్లించనా?” 

మోహన్: “స్రే. కానీ నేను మీకు పేపర్ బాయ క్ ఇసి్కను, అది చదవ్డానిక్త కూడా సౌకరయ వ్ింతింగా  

   ఉింటింది.” 

కాల్ చేసిన వ్య క్త:ి “స్కర్, మీరు మరో పుస్కిిం ధర తగ్ గించగలరా?” 

మోహన్: “ఇపుు డు ఏది?” 

కాలర్ : ”భారతదేశింలో స్రళీకరణానింతర అభివ్ృది-ి 1991-2017 అనే పరిశోధన పుస్కిిం”. 

మోహన్ : “మీరు దానిి  ఎకా డ చూశారు? దాని మీద ఎింత ధర ముట్దిించి ఉింది?” 

ఫోన్ చేసిన వ్య క్త:ి “స్కర్, నేను స్ట్స్కాం టజిక్ మేనేజ మింట్ లో పీహెచ డీ చేసి్తని  పరిశోధక విదాయ రినిి. \      

               నేను ఈ పుస్కిానిి  లైట్రరీలో చూశాను”. 

మోహన్ : “మీరు మొబైల్ నుించి మ్యట్లల డుతునిా రు కదా? ఇది మీ మొబైలేనా? మీ పాయ కేజీ ఏమిర?  

    అది రోజుకు 2 జీబీనా?” 

కాలర్ : “అవును” మోహన్ : “మీకు వెయ్యయ  రూపాయల హార్ ్బైిండ్ లైట్రరీ కాపీ ఎిందుకు కావాల్? ఈ-

బుక్ ఎిందుకు తీస్తకోకూడదు? నేను దానిని కేవ్లిం రిండు వ్ిందల రూపాయలకే ఇవ్వ గలను”  

కాలర్ : “స్రే స్కర్, మీ కేస్ బుక్ కూడా ఇవ్వ గలరా?” 

మోహన్: “మీకిందుకు అది కావాల్? ఆ లావుపార, గరాం అటాం ఉని  650 పేజీల పుస్కిింలోని    

   కేస్తలనీి  చదవాలనుకుింటనాి రా?” కాలర్: “నాకు వేరే మ్యరాగ లు ఉనిా యా?” 

మోహన్: “మీరు ‘ది కేస్ బుక్’ ఇ-వెర షన్ ను కనుగోలు చేయవ్చ్చు , అది రూ. 200/-కే లభిసి్తింది.” మీకు  

              నచిు న కేస్తలను ఎించ్చకుింటే, కేవ్లిం రూ. 150/-కే మీ అభిరుచిక్త తగ్నటలగా 100 పేజీల  

     సౌకరయ వ్ింతమైన పుస్కిాలను మీరు పిందవ్చ్చు . అయ్యతే, దానిక్త ముిందు నేను ఒకర  

    అడగవ్చ్చు ? మీరు ‘కేస్ బుక్’ను ఎిందుకు ఉపయోగ్ించ్చలో మీకు తెలుస్క?” 

కాలర్ : “ఎిందుకింటే మేనేజ మింట్ అధయ యనాలు కేస్ మథడ్ దావ రా జరుగుతాయ్య” 

మోహన్: “ఇిందులో ఇింకా చ్చలా ఉింది. కేవ్లిం రూ. 100/- కే లభిించే ‘కేస్ మథడ్ ఫర్  

   మేనేజ మింట్ ఎడుయ కేషన్’ 260 పేజీల ఈ-బుక్ ను మీరే ఎిందుకు కనకూడదు?” 



కాలర్ : “స్రే స్కర్, కానీ నాకు కేస్తలు అరిిం కాకపోతే ఏిం చేయాల్?” 

మోహన్: “స్రే. అలాగైతే మీరు ముిందుగా ‘టేల్్  ఆఫ్ ట్గాిండ్ ఫాదర్’ అనే పేరుతో ఉని  ఒక చిని  

కేసెస్ పుస్కిానిి  చదవ్డిం మించిది. అది మీకు నచిు తే, కేసెస్ పూరి ిపుస్కిానిి  కనింిం. 

మీరు పైన చప్పు న పుస్కిాలనిీ  కింటే, ఏవైనా రిండు కేస్తల విశ్ల లషణ పింప్పతే, నేను మీకు 

‘అనాలసిస్ ఆఫ్ కేసెస్’ పుస్కిిం కాపీని ఉచితింగా ఇసి్కను”. 

కాలర్ : “స్రే స్కర్, నేను దీనిి  ఎలా కనాల్?” 

మోహన్ : “ కేవ్లిం ekhaikk.in ని స్ిందరిశ ించి, ‘ముట్దిత / ఇ-పుస్కిాలను ఎలా కనాల్’ అనే దానిపై  

     క్త లక్ చేయింిం” 

 

ట్పఫెస్ర్ మోహన్ ఫోన్ పెటేాంయగానే, అతని మనవ్డు “నానా, ఫోన్ చేసిన వ్య క్త ిఅింగ్నింత ధరకు 

మీరు పుస్కిిం ఎలా ఇసి్తనిా రు?” అని అింగాడు. 

 

ట్పఫెస్ర్ మోహన్ ఇలా రదుల్చ్చు రు, “అరుులైన వారిక్త నేను ధరను రూ. 10 వ్రకు కూడా 

తగ్ గించగలను. అది పుస్కిిం ఎిందుకు రాసి్తనిా రనే దానిపై ఆధారపిం ఉింటింది.” 

 

"కానీ, అదెలా నానా?" అని ఆస్క్తగిా మనవ్డు అింగాడు. 

 

"మీ మేనేజ మింట్ ట్పఫెస్ర్ ని అడగింిం," అని నానా నవువ తూ అనాి రు. 

 

డాక ాంర్ మోహన్ తన ట్పయతిా ల వ్లల ఖరుు  తగ్ గ, పుస్కిాలు కావాలనుకుని  వారిందరికీ 

అిందుబాటలోక్త వ్చిు నపు రకీ, పుస్కిాలు రాసే లక్ష్యయ నిి  స్కధించే పని ఇింకా పూరి ికాలేదని 

ఆయన ట్గహించలేదు. కానీ ఆ పరుగులోని చివ్రి దశను నిరవ హించడిం అనేది భారతీయ 

స్ిందరాా నిక్త ట్పతేయ కమైన, అదుా తమైన మరియు విభిని మైన అనుభవ్ిం కాబోతోింది. 

 

ట్పశి  1. బోధకుింగా, పుస్కిాల వాయ పారింలో ఇలాింర ధరల నిర ణయిం ఎలా చేయవ్చ్చు  మీరు 

వివ్రిించగలరా? 

ట్పశి  2. smgi.in/mrp.pdf అనే పట్తిం దీనిక్త స్హాయపడగలదా? 

ట్పశి  3. ఈ విధానానిి  ఇతర ఉతు తిులు మరియు సేవ్ల కోస్ిం కూడా అనుస్రిించవ్చ్చు ? 

ట్పశి  4. మిగ్ల్న వార చివ్రి దశను నిరవ హించడింలో మీకు ఇింతకు ముిందు ఏమైనా 

అనుభవ్ిం ఎదురిందా? దీని విస్ృిత పరిణామ్యలు ఏమై ఉిండవ్చ్చు ? 


